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CECAUTO BARCELONA > RECANVIS LAGRESA

Tres decadas
en la vanguardia

Joan Lagresa

y Carmen Falgueras,
en primer término,
junto al equipo

de profesionales
de-Recanvis Lagresa.

Recanvis Lagresa lleva méas de 30 afios ofreciendo un servicio esmerado de distribucion
de recambios a los profesionales de la reparacion de la provincia de Girona. Desde hace siete
afos, esta tienda cuenta con el apoyo de Cecauto Barcelona, cuya colaboracién ha ofrecido

al negocio nuevas perspectivas.

oan Lagresa y su mujer, Carmen Falgueras, son instalaciones actuales, donde disponemos de unos
testigos de excepcion de la evolucion historica 2.000 metros cuadrados”, explica Joan Lagresa
del sector de la distribucion de recambios en sobre la trayectoria de su empresa. Segun sus

Girona. Hace més de 30 afios que abrieron las
puertas de Recanvis Lagresa y, desde entonces, han

contribuido al avance, mejora y profesionalizacion “Cecauto ponea nuestra
de la venta de repuestos de automocion en esta diSpOSiCién un centro |Og|,StiC0

provincia.

“Empezamos en un local de 200 metros que nos ofrece cualquier servicio
cuadrados, luego nos mudamos a una nave de que pOdamOS neceS|tar”

1.300 y finalmente nos trasladamos a nuestras
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Datos del asociado

Nombre de la empresa: Recanvis Lagresa, S.L.
Fecha de apertura: 1978

NUmero de puntos de venta: 1

Superficie total: 2.000 m?2

Ambito de actuacion: Girona

NUmero de empleados: 6

Gerentes: Joan Lagresa y Carmen Falgueras
NUmero de referencias en stock: 30.000
Especialidad: recambio en general

Dotacién destinada al servicio de reparto: 4 vehiculos

(3 furgonetas y 1 moto)
Direccion: C/ Salt, 19. 17005 — Girona

“Una gran ventaja de trabajar
con Cecauto es que no tengo

que mantener stock, por lo que
evito invertir grandes cantidades
de dinero en material”

propias palabras, las claves de la evolucion de su
negocio han sido el trabajo firme y la inversién
constante, sin las cuales no hubiera podido
progresar. Igual de importante resulta para el
éxito del negocio la trayectoria profesional de
Joan Lagresa, que lleva toda la vida dedicado al
recambio.

Oportunidades

Hace ya unos siete afios que Recanvis Lagresa

se asocio a Cecauto y, desde entonces, no ha
dejado de disfrutar de las ventajas que le aporta

el trabajo con el grupo. “Cecauto pone a mi
disposicion todo un centro logistico que me da
todos los servicios que pueda necesitar: carroceria,
mecanica, electricidad..”} afirma Joan Lagresa.
Ademas, destaca la importancia que tienen algunas
circunstancias como el hecho de disponer de una
marca propia con la que trabajar y poder comprar
sin presiones.

Fachada

de lasede

de Recanvis
Lagresa, asociado
de Cecauto

en Girona.

La tienda recibe diariamente dos entregas de
productos, una por la mafianay otra por la tarde, lo
que le permite ofrecer un servicio rapido y flexible a
todos sus clientes. “Otra gran ventaja de este modo
de trabajo es que no tengo que mantener stock, por
lo que evito tener que invertir grandes cantidades
de dinero en material. Asi puedo ir més a mi aire, sin
sobrecargar la estructura de la empresa’, sefiala.

Confianza en el futuro

La situacion econémica actual no es propicia para
grandes planes, segun sefiala el responsable de la
tienda al hablar sobre el futuro. “Creo que los que
podamos aguantar un par de afios, lo llevaremos

Las claves del éxito de Recanvis

Lagresa son el trabajo
y lainversion constantes

bastante mejor en el futuro’, afirma Joan Lagresa.
Ademas, este asociado de Cecauto Barcelona

esté convencido de que las perspectivas para el
negocio a medio plazo son buenas para todas
aquellas empresas que puedan capear el temporal
y mantenerse a flote en la actual situacion
econdmica. Para conseguirlo, es importante contar
con el respaldo de un grupo como Cecauto. e

BARCELONA

Almacén de latienda. -
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CECAUTO LEVANTE > RECAMBIOS SALVADOR GOMEZ

Leyenda viva

Recambios Salvador Gémez forma parte de la historia viva de la distribucion de recambios

de automocion, ya que abrio sus puertas en 1945. Su experiencia y profundo conocimiento
del negocio fueron factores claves para identificar, desde sus origenes, la ventaja competitiva
gue les ofrecia el proyecto de Cecauto Levante.
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ecambios Salvador Gémez es uno de esos ejem-
plos de negocios que han contribuido decisivamen-
te a convertir a la posventa en un sector moderno

y pujante con grandes perspectivas de futuro. La
historia de la empresa comienza en Alzira (Valencia)
en 1945y, desde entonces, ha pasado por dos gene-
raciones de profesionales hasta llegar a las manos
de sus actuales responsables, Salvador y Antonio
Goémez.

Uno de los principales hitos en la evolucion de esta
tienda de recambios fue la creacion de una dele-

“Nuestro padre nos ha transmitido
de tal manera su pasion por este
oficio que en ningin momento
hemos dudado que gueriamos
dedicarnos a esto”

gacion en el vecino pueblo de Algemesi en 1958.
“Los mecénicos de esa ciudad venian en bicicleta
arecoger las piezas o las recibian en el autobus, ya
que en aquella época no existia el reparto, aunque
tampoco habia tanta prisa como hoy” recuerda Sal-
vador Gomez. Por eso, decidieron abrir una segunda
tienda que diera servicio a todos los profesionales
de la reparacion de esa localidad.

Fidelidad

La clave de la pervivencia de este negocio es, en
palabras de sus responsables, el énfasis que han
puesto siempre en seguir la misma linea de trabajo
en todos los aspectos: politica comercial, trato con
los empleados, atencién y servicio al cliente...“La
seriedad y la fidelidad a nuestro modo de trabajo es
lo que nos ha hecho ser lo que somos’, argumentan.
En cuanto a su implicacion en el negocio, tanto
Antonio como Salvador lo tuvieron claro desde

el principio. “Todos los veranos mi hermano y yo



Recambios Salvador Gomez
ha celebrado en 2008 el 50°

aniversario de su delegacion en la
localidad valenciana de Algemesi

acudiamos a la tienda y nuestro padre nos ha trans-
mitido de tal manera su pasion por este oficio que
en ningln momento hemos dudado que queriamos
dedicarnos a esto”, explica Salvador Gomez. Actual-
mente Salvador regenta la tienda de Alzira, mientras
que Antonio se responsabiliza de la de Algemesi.
“Nos gusta mucho el trato con la gente y, hoy en

dia, podemos presumir de tener muchos amigos en
el sector”, destacan.

Hermano mayor

Recambios Salvador Gémez tuvo también un im-
portante papel en la fundacion de Cecauto Levante,
ya que la tienda se encontraba entre los primeros
negocios que apostaron, desde sus inicios, por el
proyecto del grupo. Sobre los servicios de Cecauto
Levante, Salvador opina que su almacén regula-
dor permite a las tiendas disponer de stocks “maés
I6gicos”, lo que a su vez genera menos obsoletos.
“Cecauto es como un gran hermano mayor que

te ayuda cuando necesitas cualquier cosa, ya sea
informacion, asesoramiento o apoyo para nuevas
iniciativas empresariales”, subrayan. “Ademas, en

la era de la informatica resulta comodisimo poder
realizar pedidos a través de Internet y saber en todo
momento si esta disponible la pieza y cuando se la
vas a poder entregar al cliente”, afiade.

Recambios Salvador Gémez recibe, diariamente, dos
entregas de material. Ademas, el hecho de encon-
trarse relativamente cerca del almacén del grupo
les ofrece la ventaja de poder acercarse a recoger
una pieza para resolver cualquier urgencia de los
clientes.

LEVANTE

Salvador

y Antonio
Gbémez son
los actuales
gerentes de
este asociado
de Cecauto
Levante.

Imagen

de latienda

de Algemesi,
que cumplié

en 2008 50 afos
de servicio.

Datos del asociado

Nombre de la empresa: Recambios Salvador Gémez, S.L.
Fecha de apertura: 1945

NUmero de puntos de venta: 2

Superficie total: 900 m?

Ambito de actuacion: comarcas de la Ribera Alta

y la Ribera Baja (Valencia)

Numero de empleados: 8

Gerentes: Salvador y Antonio Gémez

NuUmero de referencias en stock: 30.000

Especialidad: mecanica

Dotacién destinada al servicio de reparto: 4 furgonetas
Direccidn: C/ Sagunto, 68. 46600 — Alzira (Valencia)

C/ Dels Arbres, 70. 46680 - Algemesi (Valencia)

El servicio es la clave de Cecauto y la del negocio
de distribucién de recambios, por lo que, a la hora
de abordar nuevos proyectos, los hermanos Gomez
siempre tienen esta filosofia en mente. Con la vista
puesta en el futuro, el siguiente reto que se plan-
tean para la tienda consiste en introducir alguna
mejora tecnolégica en el almacén, que les permita
modernizarse y continuar evolucionando. e
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CECAUTO CENTRO > REPUESTOS EL CASAR

Emprendedores
convencidos

Los talleres de la provincia de Guadalajara disponen de la gama de recambios y de servicios
de Cecauto Centro a través de Repuestos El Casar, negocio de nueva creacion que cuenta
con la experiencia de los hermanos Taravilla, responsables del asociado de Cecauto Centro
Talamanca Recambios.

rincipales artifices del éxito de Talamanca Recam- “Nuestra filosofia es dar cobertura con el recambio

bios, Pedro y Felipe Taravilla han apostado de
manera decidida por Guadalajara como via para el
crecimiento de su iniciativa empresarial, empefio
en el que cuentan con todo el respaldo y el apoyo
de Cecauto Centro.

Hace apenas unos meses que Repuestos El Casar
abrid sus puertas en la localidad de Guadalajara
que presta su nombre a la tienda. Aun asi, este
negocio tiene ya buenas perspectivas de futuro,
ya que ha nacido del buen hacer y la estrategia
emprendedora de los hermanos Taravilla (Pedro 'y
Felipe), que ya cuentan con otro negocio de dis-
tribucion a pleno rendimiento (Talamanca Recam-
bios) en la provincia de Madrid.

de Cecauto a toda la zona de Guadalajara”, explica
Pedro Taravilla, que ha tomado las riendas de este
proyecto. Y su apuesta no deja de ser todo un
ejemplo de tesén y espiritu emprendedor, sobre
todo si se tiene en cuenta que, precisamente

en esta época de crisis, no resulta tan sencillo

Guadalajara es un mercado

con gran potencial de futuro por
las caracteristicas de su parque
y el crecimiento de su poblacion

Fachada

de Repuestos

El Casar, nuevo
asociado

de Cecauto Centro
en laprovincia

de Guadalajara.




convertir en realidad los suefios e ilusiones de los
emprendedores.

Bases sélidas

“Es dificil abrirse camino”, confiesa Pedro Taravilla,
pero asegura que el hecho de disponer de liquidez
y de cierto prestigio en el mundo del recambio
aporta a la tienda unas bases sélidas sobre las que
construir su futuro. La estrategia consiste en crecer
de manera lenta, pero constante: “Los profesionales
del taller se muestran un poco reacios a la hora de
probar novedades, sobre todo porque si les llega
algo que es nuevo y barato, les cuesta creérselo”,
explica. Por eso, la clave para lograr nuevos clientes
consiste, precisamente, en lograr que prueben los
productos y el servicio de Repuestos El Casar.

Una de las principales raices que sustentan el
negocio de esta nueva empresa de distribucion

es el respaldo de Cecauto Centro. Los hermanos
Taravilla no han dudado a la hora de seguir
apostando por el grupo para abrir su segundo
negocio de repuestos. Y en Guadalajara tienen

un terreno abonado en el que crecer, porgue son
muchos los talleres que todavia no conocen las
innumerables ventajas de la gama de productos
Cecauto y, sin duda, seran muchos también los que
decidan apostar por la Red de Talleres Cecauto.

Conexion directa

El 95% de los pedidos que realiza Repuestos El
Casar se formalizan mediante su conexion directa
con el almacén a través de Internet. El 5% restante
se resuelve telefonicamente. Los profesionales

de esta tienda apenas tienen que esperar para
recibir las piezas encargadas, ya que cuentan con
dos repartos diarios, uno por la mafiana y otro

a primera hora de la tarde. “Para responder a las
urgencias mas tipicas contamos con un importante

CENTRO

Interior del
establecimiento,
que cuenta

con 300 m?

de superficie.

Datos del asociado

Nombre de la empresa: Repuestos El Casar, S.L.
Fecha de apertura: septiembre 2008

NUmero de puntos de venta: 1

Superficie total: 300 m?

Ambito de actuacion: Guadalajara

NUmero de empleados: 4

Gerente: Pedro Taravilla

Numero de referencias en stock: 5.000
Especialidad: recambio en general

Dotacion destinada al servicio de reparto: 2 furgonetas

Direccion: Avda. de la Industria, 13, Nave 14. 19170
El Casar (Guadalajara)

El 95% de los pedidos que realiza

Repuestos El Casar se formaliza
a traves de Internet

stock en nuestro almacén’”, subraya Pedro Taravilla.
Los responsables de Repuestos El Casar son
optimistas con respecto al futuro del negocio, ya
que afirman que el mercado de la distribucion de
recambios en Guadalajara goza de buenas pers-
pectivas. “Esta provincia representa una buena
oportunidad de negocio por las caracteristicas de
su parque de vehiculos. Ademas, se trata de una
zona muy viva, ya que mucha poblacion la esta
eligiendo como lugar de residencia’, explica Pedro
Taravilla. Esta confluencia de oportunidades dibuja
un panorama muy atractivo para todos los actores
del mercado de la posventa y Repuestos El Casar no
va a dejar escapar el tren del éxito. e
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Plantillade
profesionales de
Urbano Recambios
Automocion, en el
mostrador de su
sede central.

practicamente todos los negocios de reparacion de
la zona’, explica el gerente de Urbano Recambios
Automocion.

Excelencia en servicios

El responsable de este negocio cordobés valora
sobre todo la eficacia del servicio de Cecauto,
gracias a sus almacenes. “No se trata del precio,
que es muy bueno, sino de la agilidad a la hora

de resolver los pedidos’, destaca, argumentando
que la posibilidad de conocer en todo momento

la disponibilidad de las piezas supone una ventaja
competitiva frente al resto de participantes en este
mercado.

“Desde que trabajo con Cecauto he podido
disminuir mi stock, sin renunciar al servicio, ya que
en ocho horas puedo suministrar practicamente
cualquier pieza’, explica Gabriel Urbano, que recibe
un reparto a mediodia y otro nocturno. “En esta
época de crisis, el conductor entra al taller pregun-
tando por el precio y luego el taller nos llama a
nosotros para hacernos la misma pregunta, por lo
que, si podemos darle una respuesta inmediata en
este apartado, tenemos la partida practicamente
ganada. Eso si, nosotros no nos descuidamos y
complementamos este servicio con otros aspectos
como tarifas interesantes y un reparto agil”, afiade.
En cuanto al futuro, Gabriel Urbano tiene claro
que su andadura en este negocio no ha hecho
mas que comenzar y que su tienda tiene y tendra
mucho que decir en el mercado cordobés de
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Red de Talleres
@ Cecauto

Red de Talleres
@ Cecauto

“Cuando el conductor entra al taller
Fregunta por el precio, por lo que combinamos
a informacién inmediata con tarifas

interesantes y un reparto agil”

Datos del asociado

Nombre de la empresa: Urbano Recambios Automocion
Fecha de apertura: 1999

NUmero de puntos de venta: 2

Superficie total: 380 m?

Ambito de actuacién: Cabra, Montilla y pueblos limitrofes
NUmero de empleados: 4

Gerente: Gabriel Urbano

Numero de referencias en stock: 6.000

Especialidad: recambio en general

Dotacion destinada al servicio de reparto: 3 vehiculos
(furgoneta, turismo y moto)

Direcciones: Avda. Fuente Las Piedras, 6. 14940 — Cabra (Cérdoba)
Avda. de Méalaga S/N. 14550 - Montilla (Cérdoba)

la distribucién de recambios. “Ahora queremos
consolidar la nueva tienda de Montilla, pero, a largo
plazo, no descartamos seguir creciendo e, incluso,
abrir otro punto de venta’, concluye.

Enero 09 | Cecauto



