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CECAUTO BARCELONA > RECANVIS DACOR

Geneéetica recambista

La familia Corbeto es el alma de Recanvis Dacor, distribuidor barcelonés asociado

a Cecauto Barcelona que se ha labrado un lugar insustituible como proveedor de los
reparadores de su zona de influencia gracias a su filosofia de negocio, basada en el servicio
y la rapidez del suministro. Hace ya 10 afios que la tienda se asoci6 a Cecauto, impulsando
su evolucion de la mano del grupo.

oda una familia en torno al recambio. Asi es Re- embarcaron a la mujer de la familia, conformando
canvis Dacor, un distribuidor barcelonés asociado asi toda una estirpe dedicada al recambio.

a Cecauto en el que la familia Corbeto ha volcado “Trabajar en tu propia empresa es completamente
todos sus esfuerzos. Alberto, el padre, con toda diferente a hacerlo para otros”, explica David. “Lo
una carrera profesional en distintas empresas de que trabajas es para ti, pero lo que padeces también

recambios, contagio su pasion por la posventa a su es para ti. Se sufre mas, pero no se miran tanto las
hijo, David, que oriento su carrera laboral a este ne-  horas y todo se hace mas a gusto, con mas ilusion
gocio desde el principio. Una vez acumulado todo y ganas de crecer y mirar hacia delante”, afiade. Y

el conocimiento y experiencia, padre € hijo decidie-  esa dedicacion fue determinante para el éxito de
ron montar su propia empresa, en la que también este negocio, que ya cuenta con mas de 14 afios de
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experiencia en el mercado barcelonés de la distribu-
cién de recambios. “Empezamos mi padre y yo, lue-
go se implicd mi madre y, poco a poco, hemos ido
contratando tres empleados mas’, recuerda David
Corbeto destacando, ademas, que Recanvis Dacor
también ha ido creciendo en espacio, hasta ocupar
los tres locales con los que cuenta actualmente,
sumando un total de 380 metros cuadrados.

Un paso decisivo

Cuatro afios después de que la tienda abriera sus
puertas, Recanvis Dacor dio un paso fundamental
que impulso su proyeccién profesional: su incorpo-
racion a Cecauto. “Comprabamos a mayoristas que
eran de Cecauto y conociamos el grupo’, destaca
David Corbeto. “Tienen de todo: muchas referencias,
buen servicio y, sobre todo, disponibilidad de un
stock que cubre practicamente cualquier necesidad
de nuestros clientes”, indica sobre los beneficios que
les convencieron al valorar la posibilidad de unirse
a Cecauto.

“Cecauto es lo mas grande”, subraya David, sefia-
lando que muchas cosas han cambiado desde que
integraron su actividad en el grupo, entre ellas, el
propio Cecauto, que ha evolucionado mejorando su
oferta de productos y servicios. En este sentido, el
mas joven de la familia Corbeto destaca, sobre todo,
la aplicacion informaética del grupo: “hace muchos
afios que la tienen y ha mejorado muchisimo. Es
mas, yo diria que es el mejor programa de recam-
bios que existe actualmente”

Opcién de servicio

La variedad de oferta dentro de la misma familia de
productos es otro de los beneficios de trabajar en

el marco de un grupo como Cecauto. En Recanvis
Dacor tienen, ademas, la ventaja de estar situados

a tres minutos en coche del almacén de Cecauto
Barcelona, lo que les permite recoger material varias
veces por la mafanay por la tarde, ofreciendo asi

a sus clientes los recambios que necesitan en un
tiempo record.

© Interior
= del almacén
de Recanvis
Dacor.

Datos del asociado

Nombre de la empresa: Recanvis Dacor
Fecha de apertura: 1994

NUmero de puntos de venta: 1
Superficie total: 380 m?

Ambito de actuacién: Comarca del Bajo Llobregat

NUmero de empleados: 6

Gerente: Alberto Corbeto

Numero de referencias en stock: 10.000
Especialidad: mecanicay electricidad

Dotacion destinada al servicio de reparto: 5 vehiculos
Direccidn: Santa Cruz 45 — 08980 — Sant Feliu de Llobregat

(Barcelona)

“El programa informatico
de Cecauto ha evolucionado

muchisimo, hasta convertirse en
el mejor software profesional que
existe actualmente en el mercado”

Esta filosofia de servicio ha proporcionado a Recan-
vis Dacor la fidelidad de sus clientes, de los cuales
un 90% son talleres de mecénicay electronica espe-
cializados en turismo. Esto resulta complicado en un
sector competitivo, aunque David sefiala que, ain
habiendo en algun renglén puntual un exceso de
ofertas, generalmente no existe “demasiada pelea’
en el mercado del recambio en la comarca del Bajo
Llobregat. “Hoy en dia se gana por servicio y rapidez
de suministro’, declara. Y esté claro que este camino
ha convertido a su negocio en una opcion insusti-
tuible para todos los profesionales de la reparacion
delazona. e
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CECAUTO LEVANTE > RECAMBIOS PINEDA

Flexibilidad y
rapidez de respuesta

Los profesionales de la reparacion de Molina de Segura (Murcia) disponen de un aliado
estratégico a la hora de realizar sus intervenciones con la maxima rapidez y garantia. Se trata
de Recambios Pineda, un negocio con casi cuatro décadas de experiencia que cuenta con el

respaldo de Cecauto Levante en su empefio por ofrecer un esmerado servicio de recambios.

asi 40 afios de trayectoria empresarial avalan a Recientemente, Recambios Pineda ha vivido una
Recambios Pineda, un negocio veterano en la nueva etapa en su evolucién, ya que ha inaugurado
distribucion de recambios afincado en Molina sus nuevas instalaciones, situadas en una zona

de Segura (Murcia). Antonio Pineda, el actual con accesos mas sencillos y con mayor facilidad
responsable del negocio, es el depositario de una de aparcamiento. “Es bueno para nuestros clientes
tradicion familiar, ya que fue su padre el que fundé  y también para nosotros”, explica Antonio Pineda,
la tienda en 1969. Desde entonces, la empresa argumentando que “ubicacién y logistica” han sido
no ha dejado de crecer, superando los distintos los valores que han propiciado el traslado. El local
avatares que ha sufrido el mercado del recambio. actual cuenta con 527 metros cuadrados en los que

| .
Nuevas
instalaciones
de Recambios
Pineda, en Molina
| de Segura
| (Murcia).

Cecauto | julio 08




desarrollan su trabajo los cinco empleados

del negocio.

Pineda ha vivido el recambio desde su nifiez,
cuando pasaba todos los ratos libres y sus veranos
en la tienda. “Me he criado aqui”, explica Antonio,
por lo que la eleccion mas légica fue dedicar su
carrera profesional al negocio familiar.

Recomendacion

Recambios Pineda se asocid a Cecauto Levante
practicamente desde el inicio de su actividad.
“Cuando mi padre recibio la propuesta de
convertirse en asociado de Cecauto, lo primero
gue hizo fue consultarlo con sus principales
proveedores y todos coincidieron en recomendarle
que no lo dudara y que diera el paso”, asi que no

se lo pensé masy ligo su futuro al del grupo. El
tiempo ha demostrado que la apuesta fue mas que
acertada, ya que el apoyo de Cecauto Levante ha
servido de soporte para mejorar la proyeccion y
evolucién del distribuidor murciano.

Hay que concienciar a los talleres
de que el recambio independiente

cumple estandares de calidad
iguales o incluso superiores
a los de las piezas marquistas

“Si no estuviéramos con Cecauto fallariamos
mucho mas a la hora de solucionar las peticiones
de material de nuestros clientes y tendriamos mas
obsoletos”, explica Antonio Pineda, alegando que
una de las principales ventajas del trabajo con

el grupo es la minimizacién del stock necesario
dentro de la tienda, ya que cuenta con el respaldo
de los almacenes de Cecauto Levante.

Este distribuidor murciano recibe una entrega
diaria desde Valencia. Cuando es necesario, puede
realizar un pedido por la mafiana, para recibirlo

En Recambios
Pineda
trabajan cinco
empleados.

LEVANTE

Almacén del
asociado con

productos
Cecauto.

Datos del asociad;\
Nombre de la empresa: Recambios Pineda, S.L.

Fecha de apertura: 1969

NUmero de puntos de venta: 1

Superficie total: 527 m?

Ambito de actuacion: Molina de Segura y alrededores
NUumero de empleados: 5

Gerente: Antonio Pineda

Numero de referencias en stock: 8.000

Especialidad: mecénica

Dotacion destinada al servicio de reparto: 2 furgonetas

Direccion: Avda. Montafiar, 101. 30500 — Molina de Segura
(Murcia)

a primera hora de la tarde desde Albacete. La
mayoria de los pedidos se realizan a través de
Internet, aunque también se recurre al teléfono
para realizar alguna consulta puntual, mientras que
los grandes pedidos se suelen gestionar a través
del fax.

Concurrencia

En cuanto al mercado del recambio en su zona,

el responsable de Recambios Pineda opina que

la cercania a la capital de la region es un factor
negativo, ya que todas las grandes compaiiias de
distribucion tratan de ganar presencia en la zona
haciendo grandes descuentos en ciertas piezas.
Ante esta situacion, la estrategia del negocio debe
basarse en el servicio, la flexibilidad y la rapidez de
respuesta.

La concienciacion del taller sobre la calidad

del recambio independiente, en muchos casos
incluso superior a la de las piezas marquistas,

es una de las apuestas de futuro de Recambios
Pineda, que también aboga por la diversificacion
de las lineas de producto para profundizar en el
servicio al taller. e
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Apoyoen
la diversificacion

Casi dos décadas de experiencia avalan la trayectoria  afirmando que “tampoco ha cambiado tanto”; pero
de Recam La Mancha en el mercado manchego de lo cierto es que la tienda ha ido evolucionando y
la distr_ibuci(’)n de recambio_s. En su servicio a |0$ crean.do puestos de trabajo hasta alcanzar su actual
profesionales de la reparacion de vehiculos, la tienda ~ Plantillade cinco empleados.
cuenta con el apoyo y experiencia de Cecauto Centro, :
que se ha convertido en un aliado insustituible para ~ '2nedad . .

Una de las claves de la exitosa trayectoria de Recam

este negocio toledano. La Mancha ha sido la diversificacién del negocio.
Esta estrategia le ha permitido aumentar la factura-
ecam La Mancha es un negocio con una dilatada cion e incorporar nuevas familias de producto para
trayectoria profesional en el mercado manchego ofrecer un servicio cada vez més completo a todos
de la distribucion de recambios. Hace ya mas de
18 afios que la tienda abrid sus puertas y, desde

entonces, ha ido evolucionando hasta ocupar una Una de las claves de la exitosa
posicion destacada como proveedor de los repara- trayectoria de Recam La ManCha

dores toledanos afincados en Ocafia y alrededores. . . e 2
Sus fundadores, Luis Enrique Ramirez y Victoriano ha sido la diversificacion
del negocio

Garcia-Bueno, resumen con humildad la evolu-
cién del negocio durante las Ultimas dos décadas,

Fachada
de Recam
La Mancha,
en Ocafia
(Toledo).
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sus clientes. Actualmente, el distribuidor toledano
cuenta con una amplia oferta de repuestos para
talleres mecéanicos y especialistas en electricidad,
ademas de disponer de lubricantes para todo tipo
de vehiculos y recambios especificos para vehiculos
industriales. Otra de las vias de diversificacion de

la empresa ha sido la especialidad de suministros
industriales, a través de un amplio catadlogo de man-
gueras, latiguillos, correas y rodamientos.

En su servicio a los talleres de reparacién de vehicu-
los, Cecauto Centro se ha convertido en un aliado
fundamental para la tienda, segun indican los ge-
rentes de la tienda: “Empezamos en Cecauto hace ya
13 0 14 afios. Cuando se nos ofrecid la posibilidad
de unirnos al grupo, no lo dudamos, porque nos
pareci6 que el servicio, la disponibilidad de distintas
familias de producto, las excelentes condiciones

de compray la posibilidad de ofrecer una amplia
gama de componentes sin necesidad de almacenar
grandes cantidades ofrecian ventajas competitivas a
nuestro negocio”

Disponibilidad

La gran evolucién que ha vivido el negocio durante
este tiempo ha sido similar a la del grupo. “Todos
sus servicios han mejorado’, explican los responsa-
bles del negocio, ejemplificandolo con el suministro

El servicio, la disponibilidad
de distintas familias de producto
y las excelentes condiciones

de compra de Cecauto
han contribuido a afianzar la
posicion de Recam La Mancha

Recam La Mancha
haconfiado

en Cecauto
Centro para
hacer evolucionar
el negocio.

Datos del asociado

Nombre de la empresa: Recam La Mancha, S.L.
Fecha de apertura: 1990

Numero de puntos de venta: 1

Superficie total: 287 m?

Ambito de actuacion: Ocafia y comarca

NUmero de empleados: 5

Gerentes: Luis Enrique Ramirez Tejero

y Victoriano Garcia-Bueno Pérez

Numero de referencias en stock: 8.000
Especialidad: mecanica, electricidad, lubricantes y V..
Dotacion destinada al servicio de reparto: 2 furgonetas
Direccidn: C/ Cabafas 9. 45300 — Ocafia (Toledo)

de recambios: “antes recibiamos las piezas a portes
pagados dos dias a la semana y ahora disponemos
de dos entregas directas diarias”

El almacén del grupo se ha convertido en una de las
grandes bazas de Recam La Mancha. “Por nuestra
ubicacién geogréfica, estamos en una plaza muy
disputada y una de las ventajas que nos ha permiti-
do mantenernos en el mercado ha sido el respaldo
del almacén de Cecauto Centro, que nos permite
ofrecer un servicio extraordinario gracias a la
disponibilidad casi inmediata de las piezas que nos
demandan nuestros clientes’, subrayan los fundado-
res del negocio.

Por ultimo, el distribuidor toledano destaca la fase
de estabilidad de la que disfruta actualmente la
compafiia. “No tenemos grandes planes a corto
plazo, sino que pretendemos continuar con nuestra
actividad y superar la actual fase de crisis antes de
plantearnos nuevos retos de futuro”, concluyen sus
gerentes. o

CENTRO
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